Metall-Festival im Expocentre

Die Russen setzen verstarkt auf Qualitdt. Die Deutschen freuen sich.

Auf der internationalen Messe fiir Metallverarbeitungstechnik Metal-
loobrabotka haben iliber 900 Aussteller aus 35 Landern dem russischen
Kunden ihre Produkte vorgestellt. Allein aus Deutschland prasentierten
sich 121 Unternehmen der Maschinen- und Anlagenbaubranche. Wir
sprachen mit ihnen iiber ihre Chancen in Russland.

Von Anton Schneider (Rufil Consulting)

Fir die Veranstaltung wurde
nahezu die gesamte Ausstellungs-
kapazitit des Moskauer Expo-
centre von 105000 Quadratme-
tern beansprucht. Eine grofle
Zahl von Maschinen, Fertigungs-
robotern und anderen Anlagen
mit einem Gewicht von zum Teil
mehreren Tonnen wurden von
den Ausstellern als Vorfiithrob-
jekte herangeschafft. Denn die
Metalloobrabotka gilt als wich-
tigste Messe fiir den Maschinen-
und Anlagenbau in Russland und
ist nach Ansicht vieler Teilneh-
mer eine Pflichtveranstaltung
fir jeden Hersteller, der seine
Metallverarbeitungstechnik auf
dem russischen Markt etablieren
mochte.

Zahlreiche Ausstellerfirmen
aus Deutschland bestitigten,
dass sie gerade dank der in den
vergangenen Jahren aufgebauten
Messekontakte ihre Umsitze in
Russland haben enorm steigern

konnen. Ein Beispiel dafiir ist
Hartmut Ortlepp von der Maxi-
on Jansch & Ortlepp GmbH. Er
liefert Bohrmaschinen fiir Tisch-
sdulengewinde nach Russland
und freut sich tiber eine konstant
wachsende Nachfrage nach sei-
nem Produkt. Dabei kann Ort-
lepp, wie auch andere Teilneh-
mer, in jiingster Zeit einen neuen
Trend auf dem russischen Markt
verzeichnen: ,Die Leute wollen
Qualitédt. Der Preis fiir deutsche
Maschinen tritt in den Hinter-
grund

Eng verkniipft sei diese Entwick-
lung mit der Modernisierung der
russischen Wirtschaft. ,Es gibt
eine Tendenz zur Verbesserung
der Qualitiat, um internationa-
le Standards zu erreichen, sagt
Klaus Peter Krupp, der mit sei-
nem Unternehmen Walter Krupp
Dieseltechnik GmbH Werkstitten
mit Spezialwerkzeug zur Ober-
flichenbearbeitung ausstattet.

Die Umstrukturierung der Wirt-
schaft in Russland bewerten auch
andere Aussteller als grofie Chan-
ce: ,Der Automatisierungsgrad
wird in Russland weiter wach-
sen, und diesen Anforderungen
stellen wir uns mit unseren Pro-
dukten®, meint etwa Herbert
Klewenhagen, Geschaftsfithren-
der Gesellschafter bei der SHW
Werkzeugmaschinen GmbH -
einem Anbieter hochentwickelter,
universaler Frasmaschinen und
Bearbeitungszentren. Die Pro-
duktionstechnik aus Deutsch-
land geniefle dabei einen beson-
ders guten Ruf. ,Wir haben alle
Maschinen und Technologien,
die in Russland gebraucht wer-
den”, dauflert sich Dietmar Vogel
von der Firma Metrom, die in
Hartmannsdorf bei Chemnitz
mechatronische Maschinen her-
stellt, welche mit einem mini-
malen Verschleif hohe Zuverlés-
sigkeit garantieren sollen. Solche
Attribute tberzeugten russische
Abnehmer immer wieder von den
Vorteilen deutscher Technologie
gegeniiber der billigeren Konkur-
renz aus Ostasien. Davon weif}
auch Peter Warkentin zu berich-
ten. Er ist Sales Manager bei der

ARCOR GmbH, einem Hersteller
fiir Mess- und Rohrbiegetechnik.
»Die Kunden waren begeistert
von der Prizision unserer Anla-
ge“, so Warkentin.

Neben der Nachfrage nach
neuem Gerat finden indes
auch Gebrauchtmaschinen aus
Deutschland zahlreiche Kaufer
in Russland, wie uns Thomas
Wolpertinger, Vertriebsleiter der
Firma I-H & S, mitteilt. Er verkauft
Gebrauchtmaschinen der Marke
»Lrumpf® In den letzten vier Jah-
ren habe das Russlandgeschiéft fiir
sein Unternehmen stark angezo-
gen. Auch die Teco Werkzeug-
maschinen GmbH & Co. KG lie-
fert gebrauchte Maschinen nach
Russland, die aus der Produk-
tion deutscher Firmen gekauft,
tiiberholt und zum Abnehmer
gebracht werden, erzdhlt Kristina
Voosholz. Sie sieht fiir ihr Unter-
nehmen enorme Absatzmoglich-
keiten in Russland.

Trotz des spiirbaren Optimismus
unter deutschen Ausstellerfirmen
ist ihnen klar, dass Russland kein
einfacher Markt ist. Problema-
tisch erscheinen vor allem die
strengen Zollvorschriften, der
Umgang mit der Biirokratie und

die mangelhafte Verkehrsinfra-
struktur, die Transporte in die
Regionen oft verlangsamt und
teuer macht. Dartiber hinaus seien
Kundenentscheidungen nicht
immer nachvollziehbar. Manch-
mal wechselten Kunden plétzlich
zur Konkurrenz, obwohl sie bis
dahin stets ihre Zufriedenheit mit
einem Anbieter beteuerten, sagt
Dmitrij Akulin, Geschiftsleiter
der GROB-RussMasch GmbH, die
seit Jahrzehnten Montagelinien in
Russland vertreibt. Umso wich-
tiger sei die Prasenz deutscher
Maschinenbauer mit ihren Pro-
dukten auf der Metalloobrabot-
ka. ,Der russische Kunde braucht
etwas zum Anfassen. Sonst ist
es schwer, ihn zu iiberzeugen®,
sagt Viktor Dubs vom Prézisions-
schleifmaschinenbauer ELB.
Insgesamt gaben tiber drei Vier-
tel der von uns befragten Unter-
nehmen an, im néchsten Jahr
auf jeden Fall wieder mit einem
Stand auf dieser Messe vertreten
zu sein. Kein anderes Forum in
Russland biete der Metallverar-
beitungsindustrie vergleichbar
viel Raum fiir neue Kontakte und
Geschiftsimpulse wie die Metal-
loobrabotka.



