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Vertrieb in Deutschland – funktioniert er wirklich?
Diese Frage stellten sich die Gesellschafter der @Genius, die in Summe über einhundert Jahre Vertriebserfahrung haben, und kamen nach eingehender Prüfung von zahlreichen Vertriebskonzepten die im deutschen Markt vorhanden sind, zu einem ernüchternden Ergebnis. Sie stellten fest, dass sich seit der Gründung des Unternehmens Amway, welche als Pionier im Network Marketing gilt, am grundsätzlichen Aufbau des Strukturvertriebs nichts geändert hat. Wobei sich aber die ganze Lebenssituation in den letzten 50 Jahren vollkommen verändert hat, wie Computer, Handys, Berufsbilder usw.
Nur eines ist fast genau noch so wie damals - die Vorgehensweisen im Strukturvertrieb.     Nach gründlicher und umfangreicher Analyse kam @Genius zu folgender Erkenntnis: 
Die Hauptursachen warum diese Vertriebsform heute bei den meisten nicht mehr funktioniert liegt im Regelfall an den folgenden vier Schwachstellen:
1. Unkalkulierbare Provision
2. Ausbildungs- und Lizenzierungspflicht
3. Permanente Mitarbeiter- und Kundensuche
4. Jeder managt und nur wenige tun.
Ziel einer Schwachstellenanalyse kann nie die Analyse selbst sein, sondern stellt sich vielmehr die Frage, wie sind die Mängel zu beseitigen und vor allem, wie kann man es besser machen? Und nicht nur die Verbesserung, sondern die Perfektionierung des Systems stand oben auf der Agenda von @Genius. Und so entstand als Lösung dieser 4 Schwachstellen das Profi-Consulting-System. Die vier Schwachstellen werden wie folgt eliminiert:
zu 1.	Garantiezahlungen und Provision
zu 2.	Expertensystem
zu 3.	Zuführung von Endkunden- und Vertriebskontakten
zu 4.	Führen durch Vorführen.
Die Lösung sieht auf den ersten Blick einfach  aus, aber wer sich mit dem System beschäftigt wird erkennen, dass es sich um eine vertriebliche Meisterleistung handelt. Das Profi-Consulting-System ist der Garant für den vertrieblichen Erfolg der Geschäftspartner der @Genius. 
Ziel und Philosophie des Unternehmens @Genius ist es, eine Win-Win-Situation zwischen Kunde, Vertriebspartner und Produktgeber herzustellen. Die kontinuierliche Weiterbildung der Vertriebspartner sowie die hohe Transparenz und Fairness in der Beratung ist eine Säule der @Genius-Philosophie. Aus diesem Grund bietet das Unternehmen @Genius Vertriebspartnern und Kunden, Informationsveranstaltungen mit Experten aus verschiedenen Bereichen rund um das Thema Geld an. 
Weitere Einzelheiten wie Veranstaltungstermine, Veranstaltungsorte usw. sind direkt über @Genius zu erhalten.
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